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m Un mercato in calo che
nelz2009 sidovrebbe assesta-
resulivelli del1o-15% inferio-
ri rispetto a quest’anno. La
previsione: & di Giuseppe
Montanelli, presidente della

Mt di Garbagnate Monastero

(Lecco), impresa che dalla

meta degli anni settanta pro-

duce telai permoto.
LaMtlavoraconalcunedel-

le prinéipali case motouchsn—.

che. Per la Ducati costruisce i
telai della 848, della 1098 R e
della moto che. partecipa al
mondiale Superbike; per la
Moto Guzzi i telai di Breva,
Stelvio, Norge e Griso. Tra i
clienti di Mt ci sono anche
Aprilia e Yamaha. «Ci siamo

concentrati - spiega Monta-.

nelli-sulle motoconumacilin-
dratasuperioreai 450cc cheri-
chiedono telai di qualiti, con
Jlavorazioni che vengono svi-
luppate con il clientex.

L’impresa lecchese ha un.

fatturato di 23 milioni (quasi
per intero realizzato in Italia)
eoccupagsaddetti. Eun’azien-
da"autosufficiente” chenelre-
parto ricerca e sviluppo pro-
gettaecostruisceirobotdisal-
daturachepoiassemblanoitu-
bi det telai. Malgrado i.venti
dellarecessione sisiano senti-
ti gia nella prima parte del
2008, da gennaio a giugne la
- Mt ha assunto 21 persone, con

un saldo positivo nell’ orgam—
o diis unita,

1l progetto nel cassetto del- -
la Mt & la costruzione di una
moto propria: «Cistiamo lavo-
rando - ammette Montanelli -
¢ ci auguriamo di riuscire a
presentare presto un nostro
modello».

Saverio Rompani, titolare
dellaomonima impresa di Ab-
badia{Lecco)notache nell'ul-
timo periodo «non si pud dire
che il mercato sia in crescita,
Maumo sbocco importante, co-
me sono gli Stati Uniti, sta di-
mostrando una buona tenuta.
In questo contesto - sottoli-
neaRompani - le maggiori ca-
semotociclistiche stanno pro-
ducendo uno sforzo maggiore
rispetto al passato per miglio-
rareiprodotti senza aumenta-
re i costidi produzione».

La Rompani, 25 dipendenti
per un fatturato di die milioni
di euro, produce ruote e aitre

_componenti in alluminio che

compongonoilveicolo oil mo-

- tore. I clienti dell'impresalec-

chese sono Moto Guzzi, Duca-
ti, Mv Agusta, Bmw, Triumph,
Yamazha (sialadivisione italia-
nachela casamadre giappone-
se) Harley-Davidson, Buell.
Rermipani racconta: «Siamo
un'aziendanatanelig6zearri-
vata alla seconda generazio-
ne. Pur avendo dimensioni h-
mitate, abbiamo sviluppatole -
competenze tecniche e un’or-
ganizzazione del lavoro che ci

permette di poter fornirelecas

semotociclistiche peril primo

-equipaggiamento».

Alta qualita, Una fase della vorézione alla 'Rom'pa_ni__



